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ZAPROSZENIE

Konferencja Sandler Cafe:

„Innowacja w sprzedaży  

wg  Sandler Training”
Serdecznie zapraszamy do wzięcia udziału w konferencji dotyczącej nowych trendów w szkoleniach sprzedażowych.
 Konferencja skierowana jest do menedżerów średniego i wyższego szczebla, którzy zarządzają zespołami sprzedażowymi i chcą być dla nich skutecznymi liderami oraz właścicieli firm sprzedażowych.

Prowadzący konferencję:     Dariusz Milczarek prezes Sandler Training Polska Sp. z o.o.  (Sandler Training Master Franchisee for Central Europe)

W trakcie spotkania:

» pokażemy rzeczywiste źródła problemów sprzedawców w kontakcie
    handlowym ;

» odsłonimy mechanizmy psychologiczne jakie towarzyszą potencjalnym
    klientom w kontakcie ze sprzedawcami;
» zaprezentujemy innowacyjne podejście do relacji handlowej, zbudowane na systemie sprzedawania według Sandler Training (ST);
» zaproponujemy odmienne od tradycyjnego podejście do szkolenia sił 
   sprzedaży, zawierające zasady pozwalające na utrwalanie „nowych”
   umiejętności;
» poszukamy odpowiedzi na pytanie czy odmienne podejście do sprzedaży
   prezentowane przez Sandlera może być przydatne w Państwa organizacji
» spotkanie będzie okazją do poznania kilkunastu innych uczestników, którzy są najczęściej przedsiębiorcami, szefami lub dyrektorami sprzedaży, działającymi w różnych sektorach biznesowych.
 
Program:
9.15 - 9.30 Luźne rozmowy przy dobrej kawie, 

9.30 - 11.00 „Dylemat Cykora”, czyli dlaczego sprzedawcom zdarzają się porażki. Krótka interaktywna prezentacja, której celem jest inspiracja na temat wyzwań sprzedażowych i przyjrzenie się nowej perspektywie sprzedawania oraz treningu sprzedażowego według Systemu Sandlera

11.00 - 11.30 Dyskusja 
 
Sandler Training® www.sandler-pl.com to najbardziej dynamicznie rozwijająca się w Stanach Zjednoczonych organizacja, oferująca szkolenia i rozwiązania doradcze, a także badania i analizy trendów dotyczące rozwoju sił sprzedażowych. Sandler Training® jest organizacją franczyzową, która systematycznie buduje sieć swoich biur regionalnych. Poza Stanami Zjednoczonymi działa w 20 krajach. 
W Polsce działa aktualnie osiem biur regionalnych (Warszawa, Katowice, Kraków, Bydgoszcz, Gdańsk, Szczecin, Wrocław, Poznań).
 
Filozofia programów oferowanych przez Sandler Training opiera się na odejściu od metod proponowanych w tradycyjnych szkoleniach, w tym także od tradycyjnych etapów sprzedaży, a skierowaniu uwagi na wyzwania zakupowe klienta, jego gry psychologiczne i stosowanie niestandardowych mechanizmów wywierania wpływu.
  
Zapraszamy w środę 15-09-2010r. godz. 9:15

Do:  

HOTEL Campanile ul. Wyszyńskiego 30, 70-203 Szczecin 

Spotkanie jest bezpłatne.

 Prosimy o przesyłanie potwierdzenia uczestnictwa najpóźniej do dnia

14-09-2010r. do godz. 12.00 na adres: sebastian.cygan@sandler.com lub tel. 696 098 215
Serdecznie zapraszamy
MLS Training Group S.C.  71-501 Szczecin, ul. Jarowita 5/17 

partner Sandler Training   www.sandler.pl
moja wizytówka:   http://sandler-club.pl/Start/welcome/sebastian_cygan
e-mail: sebastian.cygan@sandler.com 

tel. 696 098 215 


